AM/VS                                                                                                  Monsieur PETIOT

                                                                                                               Service Export

                                                                                                               Laboratoire LAFRAN

Monsieur,

A la suite de notre conversation téléphonique, je vous en reprécise les termes .

J’ai crée récemment, après avoir assuré  la direction de l’IFP Sante Avignon, une société d’exportation de produits pharmaceutiques, accessoires, cosmétiques, produits vétérinaires.

Mon activité commerciale réelle  commencera  début Mars, mais je mets à profit ce temps pour mettre en place des marchés.

Parmi les cibles choisies figurent le Burkina-Faso pays en pleine évolution, et le Sénégal pays  déjà très structuré.

Au Burkina j’ai désigné  un agent qui est basé à Ouagadougou et qui  assure le lien avec les  pharmaciens, les cliniques, les dépôts de districts et les vétérinaires et qui sera chargé de vendre en direct de la parapharmacie.

En dehors des dépannages traités en direct avec les pharmaciens, j’ai décidé de privilégier la collaboration  avec un grossiste la SONAPHARM qui couvre l’ensemble du pays.

La Sonapharm a deux dépôts, un à OUAGA et un à BOBODIOULASSO.

 Après beaucoup de problèmes, cette société est en cours de restructuration à la suite de sa privatisation. Le conseil d’administration a désigné Madame COMPAORE comme Présidente. 

Mme COMPAORE est  actuellement en EUROPE pour négocier l’achat de médicaments auprès des laboratoires et a rencontré un responsable de votre société. 

Une jeune pharmacienne qui m’a semblé très compétente et dynamique a été nommée Directeur Général.

La SONAPHARM souhaiterait que je soie leur bureau d’achat en France.

 Je pense accepter mais pour une somme limitée au départ avec montée progressive en fonction de leurs possibilités  d’achats. En ce sens il n’est pas bon de leur mettre en place un stock important ( vous avez proposé 250000 F.F.) car les ventes sont très variables.

Comme je vous l’ai promis, je vous joins en annexe une liste des prix de cession aux pharmaciens pratiqués par tous les grossistes locaux. Les grossistes prennent une marge de 16% . Mme Compaore  n’a pas pu me préciser si c’était  à partir du prix d’achat ou du prix de vente !!  

Je souhaiterais  que vous  étudiiez si vos prix peuvent être compétitifs .

Ensuite il faudra prévoir entre nous, si votre étude est positive, les modalités de livraison, de délai et de rémunération . Les frais de douane sont payés directement par le client à  la réception.

Afin de ne pas allonger ce courrier, je vous préciserai par ailleurs les possibilités concernant le SENEGAL.

Je reste à votre disposition pour tout renseignement complémentaire.

J’attends votre réponse avant de prendre contact   avec d’autres sociétés.

Il me serait agréable  de contribuer  à implanter votre société avec des produits fiables.

Je sais pouvoir compter sur les responsables burkinabés qui ont la même préoccupation.

Avec mes confraternelles salutations.

Albert  MERCURY

Pharmacien Responsable

Gérant.

